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はやぶさ 第２８７号  ２０１８年０５月１８日（金） 

 

###free1### 

###name### 様 

 

■経営特くんゲーム・インストラクタコース 

5/21（月）10:00～17:00 インストラクタ 入門コース 10,000 円 

5/29（火）、６/４（月） インストラクタ実戦認定コース ３0,000 円 

各日程 10:00～17:00 キット込み 7 万円で認定インストラクタとして登録 

詳しくはURL；http://keiei-tokkunshi.jp/data/mls723lpdf_1_144.pdf 

 

■小規模事業者持続化補助金が募集されています。 

販路開拓等の取り組みに対し、原則５０万円を上限に補助金（補助率２/３）が 

出ます。 

締切は５月１８日です。ぜひ、I&C・HosBIz センターにご相談下さい。 

hos_biz@hosbiz.net 

 

＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 

 

クラウド型ネットワークをシェアリングしてローコストで活用する方法 

６回シリーズ  第１回 クラウド型ネットワークを採用した目的、顧客のメリット 

 

著者：（株）Ｉ＆Ｃ・ＨｏｓＢｉｚセンター 

   品質、環境ＩＳＯ、プライバシーマーク認証取得支援、ＩＴ活用支援 

                          

石川 昌平 

 

＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 

最近、公開型のクラウドシステムが月額１万円から安価に提供されるようになってきた。 

当社では、２月から（株）ダイレクトクラウドが運営している「ダイレクト クラウド  

ボックス」（略称：ＤＣ－ＢＯＸ）を使用して社内運用を始めており、その有用性が確認 

できたので、６回シリーズで報告する。 

 

＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 

 

第１回 クラウド型システム「ＤＣ－ＢＯＸ」を採用した目的、顧客のメリット 

 

当社は中小企業を対象としたコンサルティングや社内研修を主たる業務としている。 

主要な顧客は、中小企業、会計事務所とその顧問先企業、その他の士業事務所の顧客先企業 

http://keiei-tokkunshi.jp/data/mls723lpdf_1_144.pdf
mailto:hos_biz@hosbiz.net
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である。 

これ等の顧客に対して、提案、見積り、受注、診断、経営支援。社内研修など多くの業務を 

行っている。、 

経営支援をする場合、従来は、現地を訪問して経営支援を行っていたが、往復の時間を考慮すると、 

時間効率が悪いので、かねてから改善したいと考えていた。 

一方、ローコストで経営支援するために各種の経営支援家とネットワークを組んで、事務所での 

打合せを極力最小限にするため、在宅での作業とメールのやりとりを行っていたが、案件ごとの 

整理に時間をとられていた。 

また、社内業務として、受注処理、請求処理、支払い処理などがあり、会計、販売・仕入管理 

ソフトを使用しているが、作成した資料の整理が、従来のWindows 上のフォルダー作成だけ 

では、アクセス権限の設定が不可で、安全管理上の問題あった。 

以上のような課題・問題点を解決したのが「ＤＣ－ＢＯＸ」である。 

 

顧客側から見たメリットは、 

１、中小企業家の皆様   

 ① 経営レポート類の作成において、基本データをもとに対策案を考えるにあたり 

”かかりつけ医”と PC 画面を共有しながら、双方向（携帯等）で対話しながら 

資料の作成とアドバイスが受けられます。 

 ② 大事なデータが専用 BOX に保管され、どんな災害時のリスクも回避できます。 

 ③ 担当者が欠員になっても”かかりつけ医”がフォローして持続・レベルアップができます。 

  

２、会計人・診断士・社労士・FP・技術士・ICT 等の中小企業経営支援家の皆様 

 ① 企画書・改善提案書・事業計画・補助金、助成金申請書等の事例集は業種別の事例集が 

   ライブラリーとして活用でき、成果物の質の向上とローコスト化が図れます。 

 ② どんな遠隔地でもインターネット環境があれば、経営支援ツールとして活用できます。 

 ③ 多くの専門家の経験知や知財を共有化して、ネットワークして経営支援がコラボできます。 

   したがって個人コンサルの限界を払い、チーム力でドクター軍団を編成して進化でき、 

   ビジネチャンスも広がります。 

      

３、諸団体の経営支援専門家や事務局等 

 ① 会員企業の個別経営相談や経営サポートを支援します。 

 ② 経営支援家の問題解決能力の体得を OJT 並びにインターンシップで支援します。 

 ③ 地域・業種別の経営データーベースが構築されてきめ細かい経営支援を可能にします。 

 

＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 

一般社団法人 経営特訓士協会（略称：ＫＴＧＡ） 

   URL http://keiei-tokkunshi.jp/?mail 

 

アドレス：happy@keiei-tokkunshi.jp 

http://keiei-tokkunshi.jp/?mail
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発行責任者： 理事長 平本 靖夫、  編集長：石川 昌平 

 

配信解除ＵＲＬ：配信停止をご希望の際は、以下のアドレスをクリックしてください。 

 

  http://1lejend.com/stepmail/dela.php?no=xxxxxx&a_mail=###mail### 
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